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RENCONTRE

Quelle est Porigine de votre
groupement ?

Patrick Ganansia: Au
début des années 1970, il
s’était constitué informelle-

professionnels pionniers de
la gestion de patrimoine mndé-
pendante. En 1991, 1’asso-
ciation s’est officiellement
constituée sous la forme
1901 1l s’agissait pour eux
de partager les mémes locaux
et leurs dépenses, une sorte
de groupement d’intéréts
économiques.

IC : Quand avez-vous rejoint
le groupement ?

PG : Je suis entré en 1998, et
suis le président depuis 2003
Notre bureau se compose de
cing autres personnes, élues
pour deux ans.

IC : Et aujourd’hui, quels
sont les buts de ’associa-
tion ?

groupe d’hommes qui aiment
leur métier et partagent une
certaine éthique. Elle consti-
tue un lieu dentraide et
d’échange permanent pour
trouver des solutions patri-
moniales conformes aux pro-
blématiques de nos clients et
leur mise en pratique au tra-
vers, entre autres, de produits
financiers. Elle permet éga-
lement d’assurer la continuité
du service de chacun. En cas
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PG : Elle rassemble un ;
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Les membres de La Boétie Patrimoine, un des
plus anciens groupements de conseils en gestion
de patrimoine, se réunissent chaque mois pour
échanger sur leur activité et se former. Entretien
avec leur président, Patrick Ganansia.

d’indisponibilité ou de déces,
la clientele est prise en charge
par un membre désigné a
I'avance.
Nous nous réunissons chaque
premier mardi du mois pour
une journée. En général, nos
rassemblements se déroulent
de la maniére suivante :

durant la matinée, nous ren-
controns 2 ou 3 gérants de
fonds ou Sicav choisis selon
qu’ils représentent une part
importante de nos encours,
ou s’il s’agit d’un nouveau
fonds intéressant, ou un par-
tenaire plate-forme et un spé-
cialiste de la macro-écono-
mie;
- puis vient le déjeuner, un
moment d’échanges
- ’aprés-midi, nous suivons
une formation de deux heures
et demie dispensée par
["Aurep (Association univer-
sitaire de recherche et d'en-
seignement sur le patri-
moine) ou un spécialiste
choisi,

et la fin de journée permet

nous partageons les nou-
veaux cas clients rencontrés,
nos éventuels problémes avec
les fournisseurs et les recom-
mandations d’allocation
faites & nos clients.

Nos membres sont libres de
proposer tout produit a
I’exception des produits de

défiscalisation immobiliere

qui sont soumis & I’ autorisa-
tion de ’association. Ceci

étant, nous réalisons rarement
ce genre d’opération, nous
sommes davantage des finan-
ciers. I'essentiel de 1a défis-
calisation est concentré sur
les SCPI, FCPI et Sofica.
Enfin, 1’association est
membre de I’UCPI (Union
des conseils en patrimoine
indépendants) créée en 1996
et dirigée par Bruno de
Guillebon. Elle regroupe huit
autres organisations (Aco-
gepi, Actualis Associés
Anthéa, Cyrus Conseil, la
Financiére du Capitole
Finindep, Witam et le CRIP).
Cet organisme permet de
communiquer entre nous et
joue un role de syndicat et de
lobbying envers les parte-
naires/fournisseurs.

IC : Peut-on envisager que
La Boétie devienne une
marque ?

PG : Nous ne souhaitons ni
créer une marque commune,
ni communiquer au grand
public sur le nom La Boétie
Patrimoine. Il s’agit simple-
ment d’un outil de commu-
nication envers nos fournis-
seurs et les professionnels du
patrimoine, et non pas envers
les clients ou prospects.

IC: L’association est-elle un
moyen pour négocier les
rémunérations avec vos
Journisseurs ?

PG : Non, car nous passons
par les plates-formes. Cepen-
dant, I’association a conclu
des accords spécifiques avec
certains partenaires

IC : Combien de membres
étes-vous et comment adhé-
rer a Passociation ?

PG : Nous sommes 23 cabi-
nets, tous membres de la

Un groupement pour échanger
entre professionnels du patrimoine

Patrick Ganansia

Chambre et situés aussi bien
a Paris qu’en province. L’en-
semble représentait, au
31 décembre 2005, un
encours de 1 Md€ et une col-
lecte 2005 de 120 ME,

L’adhésion se réalise par
cooptation ou par candidature
spontanée. Le candidat nous
envoie son CV et ses motiva-
tions, ensuite le bureau le ren-
contre. Il doit &tre réellement
indépendant et avoir au mini-
mum deux années d’expé-
rience professionnelle.

IC: Quel est le montant de la
cotisation annuelle ?

PG : 1l s’élevait 2 3000 € en
2005. 1l permet de rémunérer
notre secrétaire qui joue le

: 10le de relais entre les adhé-

rents, les formations, la loca-
tion de notre salle de réunion,
le fonctionnement de notre
site (www.laboetie.com).
Plus récemment, c’est grice
A elle que nous nous sommes
équipés d’un systeme de
visioconférence. Par son
biais, I’ensemble des mem-
bres peut suivre un rendez-
vous avec un fournisseur
lorsque 1’un d'entre nous le
recoit dans son bureau. m

Propos recueillis
par Benoit Descamps
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